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La Comisión Nacional 

Asesora de Biotecnología 

Agropecuaria (CONABIA) 

cumplió 35 años. La Secre-

taría de Agricultura, Gana-

dería y Pesca informó que el 

aniversario se celebró con 

un encuentro que reunió a 

más de 90 representantes 

públicos y privados.

Creada en 1991, la comi-

sión es un órgano de con-

sulta y evaluación de los 

desarrollos biotecnológicos 

destinados al agro, la ali-

mentación y la industria. La 

Argentina fue pionera en 

autorizar ensayos de orga-

nismos genéticamente mo-

difi cados (OGM) para uso 

agrícola.

En 1996 se autorizó la 

primera soja genéticamente 

modifi cada resistente a 

herbicidas. Desde entonces, 

la evaluación de nuevas 

tecnologías se extendió a 

distintos cultivos y micro-

organismos.

Según el balance ofi cial, 

el sistema autorizó más de 

3.000 ensayos contenidos y 

confi nados con vegetales, 

animales y microorganis-

mos genéticamente modi-

fi cados. Las autorizaciones 

comerciales abarcan 116 

eventos vegetales corres-

pondientes a siete especies: 

soja, maíz, trigo, alfalfa, 

cártamo, algodón y papa.

A esas aprobaciones se 

suman 24 eventos de mi-

croorganismos modifi cados 

genéticamente, orientados a 

vacunas de sanidad animal 

y levaduras empleadas en la 

producción de bioetanol.

La CONABIA reúne re-

presentantes del sector 

privado, instituciones 

científi cas y ámbitos aca-

démicos. En 2014 fue reco-

nocida por la FAO como 

Centro de Referencia Mun-

dial en Bioseguridad, con-

dición renovada en tres 

oportunidades.

El encuentro también 

repasó hitos normativos y 

acuerdos internacionales. 

La Secretaría destacó los 

convenios de bioseguridad 

celebrados con Brasil, otros 

socios del Mercosur y 

mercados importadores 

como China y la Unión Eu-

ropea.

Durante la jornada se 

presentó un estudio sobre 

tres décadas de adopción de 

cultivos transgénicos. El 

trabajo señaló que la su-

perfi cie conjunta de soja y 

maíz pasó de poco más de 10 

millones a más de 25 millo-

nes de hectáreas, y vinculó 

el proceso con la expansión 

agrícola hacia el NOA y el 

NEA y la difusión de la 

siembra directa.

H El organismo 
evaluó más de 
3.000 ensayos 
biotecnológicos.

 La CONABIA cumplió 35 años

L
a innovación en 

la industria láctea 

ya no se concentra 

solo en nuevos sa-

bores y formatos. La incor-

poración de proteínas e in-

gredientes funcionales, 

junto con presentaciones 

adaptadas a distintas oca-

siones de consumo, marca 

las principales tendencias 

internacionales. Las leches 

lideran esta tendencia, se-

guidas por los productos 

fermentados.

Para Livia Negri, direc-

tora del Centro de Investi-

gación de Agroindustria del 

INTA Castelar, “las proteínas 

son el motor de la innova-

ción: hay un interés cre-

ciente por productos con 

aporte proteico destacado, 

en diferentes formatos y 

ocasiones de consumo”.

Los consumidores bus-

can “menores porciones de 

alimentos, altos en proteí-

nas, ricos en fi bras y con alta 

saciedad”. También crece el 

interés por las opciones sin 

lactosa y los fermentados 

asociados con la salud di-

gestiva.

Según Negri, esta de-

manda “abre oportunida-

des para fermentados y 

formulaciones con pro-

bióticos”.

El disfrute también 

ocupa un lugar importante. 

La innovación incorpora 

sabores, texturas y combi-

naciones que integran 

placer y atributos nutri-

cionales. Se suman por-

ciones individuales, cola-

ciones y bebidas prácticas 

para consumir fuera del 

hogar.

En la Argentina, estas 

tendencias encuentran 

respuesta en desarrollos 

tecnológicos que buscan 

ampliar las posibilidades 

de la industria láctea. “Las 

experiencias muestran 

cómo la investigación 

puede dar respuesta a 

nuevas demandas de los 

consumidores y abrir 

oportunidades para agre-

gar valor a la cadena lácte-

a”, destacó la directora del 

Centro de Investigación de 

Agroindustria del INTA 

Castelar.

Sin embargo, la especia-

lista advirtió que “desarro-

llar una tecnología o un 

producto es un paso funda-

mental, aunque no sufi -

ciente para que llegue al 

mercado”. Por eso remarcó 

la importancia de articular 

la investigación con las 

empresas para transformar 

los avances científi cos en 

productos disponibles para 

los consumidores.

Cinco desarrollos

Los cinco desarrollos del 

INTA se presentarán en el 

panel de productos lácteos 

de Argentina Alimenta, el 

jueves 19 de noviembre, a las 

10, en La Rural de Palermo, 

Buenos Aires. La feria reu-

nirá a más de 300 exposito-

res vinculados con la pro-

ducción, la industria y la 

comercialización de ali-

mentos.

El panel reunirá a los 

equipos de investigación 

responsables de los desa-

rrollos. Los especialistas 

explicarán las soluciones 

tecnológicas, los problemas 

que abordan, su potencial 

de mercado y estado de 

avance.

Uno de ellos es un yogur 

enriquecido con Omega-3, 

desarrollado por el Instituto 

de Tecnología de Alimentos 

del INTA junto con Lipotech 

S.A. Mediante liposomas, 

los investigadores lograron 

incorporar 250 miligramos 

de Omega-3 durante la fer-

mentación, sin alterar el 

sabor. El producto mantiene 

su calidad durante 28 días y 

está disponible para licen-

ciamiento y transferencia 

tecnológica.

Otro desarrollo es el 

queso Por Salut light+ con 

fi toesteroles y antioxidantes 

naturales, elaborado junto 

con Lácteos Capilla del Se-

ñor. Dos porciones diarias 

de 30 gramos aportan la 

dosis funcional recomen-

dada de fi toesteroles y cu-

bren el 50 % del requeri-

miento diario de vitamina E. 

La tecnología ya se comer-

cializa bajo la marca Lom-

barde y está disponible para 

otras empresas.

La tercera innovación 

consiste en snacks de moz-

zarella liofi lizados, crocan-

tes y listos para consumir. 

Cada porción aporta nueve 

gramos de proteínas, equi-

valentes al aporte proteico 

de un vaso de leche. No re-

quieren refrigeración ni 

contienen aditivos o con-

servantes. El desarrollo, re-

alizado junto con Lácteos 

Capilla del Señor, está en 

etapa de escalado indus-

trial.

También se presentará 

una tecnología de bioforti-

fi cación de lácteos con se-

lenio, desarrollada por el 

INTA Rafaela y el INTI Mi-

guelete. El proceso consiste 

en enriquecer cultivos de 

alfalfa con este micronu-

triente, que luego se trans-

fi ere a la leche mediante la 

alimentación de las vacas. 

La tecnología permitió ela-

borar leche en polvo, quesos 

y yogures con selenio orgá-

nico de alta biodisponibili-

dad.

La quinta propuesta es 

una levadura en polvo ob-

tenida a partir de lactosuero, 

desarrollada por el INTA 

Mendoza. El proceso trans-

forma 50 kilos de lactosa en 

aproximadamente 20 kilos 

de levadura inactivada, con 

un contenido proteico de 

entre 45 y 50 %. El ingre-

diente puede incorporarse a 

formulaciones alimenticias, 

incluso vegetarianas y ve-

ganas.

Proteínas, 
ingredientes 
funcionales 
y nuevos 
formatos 
impulsan el 
desarrollo

 Productos lácteos

H El INTA presentará en Argentina 
Alimenta cinco innovaciones lácteas.
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Ganadería

¿ Qué animal debe pro-

ducir la Argentina 

para aprovechar la 

demanda internacio-

nal de carne? Ese interro-

gante atravesó el 5º Congre-

so Federal Ganadero de Ros-

gan, realizado en la Bolsa de 

Comercio de Rosario, donde 

especialistas abordaron el 

mercado mundial, la genéti-

ca, la nutrición, la gestión y 

la comercialización.

En la apertura, el presi-

dente de Rosgan, Raúl Mila-

no (foto), propuso discutir la 

orientación productiva con 

una mirada de largo plazo. 

“El mundo demanda infi ni-

to”, afi rmó, antes de pregun-

tar: “¿Cómo hacemos más 

kilos? ¿Debemos cambiar el 

frame del animal? ¿Debemos 

tener más estructura? ¿Ha-

cer lo que hace Estados Uni-

dos, que va a 700 kilos? A lo 

mejor no tanto”.

Milano valoró la genética 

bovina argentina, pero ob-

servó que la selección estuvo 

orientada al mercado inter-

no. A su entender, las exi-

gencias internacionales de 

peso, calidad y marmoreo 

obligan a revisar objetivos y 

proyectar la actividad a 10, 

15 o 20 años.

El presidente de la Bolsa 

de Comercio de Rosario, Pa-

blo Bortolato, resaltó el valor 

de mercados transparentes, 

capaces de generar precios 

de referencia y facilitar ins-

trumentos fi nancieros. Por 

su parte, el ministro de De-

sarrollo Productivo de Santa 

Fe, Gustavo Puccini, se pro-

nunció a favor de aumentar 

la producción para atender 

la demanda interna y las ex-

portaciones. “Es falsa esa di-

cotomía de que no se puede 

exportar y atender el merca-

do local al mismo tiempo, es 

totalmente posible si produ-

cimos más y mejor”, aseguró 

Puccini.

Mercados y precios

Víctor Tonelli describió un 

escenario internacional fa-

vorable para la carne argen-

tina. Según explicó, el co-

mercio mundial de carne 

vacuna más que se duplicó 

en dos décadas, impulsado 

por compradores de Asia, 

Medio Oriente y el norte de 

África, y por una mayor valo-

rización de las proteínas ani-

males.

Sin embargo, advirtió que 

Argentina todavía está au-

sente de buena parte de esos 

destinos. Según sus datos, el 

56 % del crecimiento de los 

nuevos mercados se concen-

tra en países a los que la car-

ne argentina no llega por 

restricciones sanitarias o co-

merciales.

Tonelli relacionó la de-

manda creciente con una re-

ducción de las existencias en 

los principales países gana-

deros. “El mundo agotó stoc-

ks para acompañar esta de-

manda”, resumió y estimó 

que el 84 % de la ganadería 

mundial ingresó en ciclos de 

retención que podrían durar 

entre cinco y diez años.

Como consecuencia, pro-

yectó que la oferta mundial 

de carne vacuna podría re-

ducirse alrededor de un 15 % 

entre 2025 y 2028. A su jui-

cio, esa menor disponibili-

dad permitiría sostener pre-

cios altos y favorecería las 

inversiones en tecnología y 

efi ciencia.

El consultor citó a Estados 

Unidos, donde, según indi-

có, el rodeo bovino cayó al 

nivel más bajo en 73 años. 

Aunque aumentó el peso de 

faena, anticipó que el país 

necesitará importar más car-

ne y podría convertirse en el 

principal comprador mun-

dial en 2027.

También destacó a China, 

que pasó en menos de una 

década a importar unos 3 

millones de toneladas anua-

les, y a la Unión Europea, 

cuyo stock ganadero se re-

dujo un 10 % en diez años, 

de acuerdo con las cifras 

que presentó.

Para Argentina, Tonelli 

estimó que recomponer el 

rodeo demandará entre 

cuatro y cinco años, y consi-

deró que las exportaciones 

serán cada vez más relevan-

tes, mientras el consumo 

interno de carne vacuna se-

guirá compitiendo con el 

pollo y el cerdo.

Qué animal producir

En el panel de genética, nu-

trición y calidad de carne, 

los especialistas analizaron 

cómo obtener animales con 

las características que de-

mandan los mercados y lo-

grar que esos atributos se 

traduzcan en mejores pre-

cios para el productor.

Sebastián Victorica, de 

UbiMeat, sostuvo que la fal-

ta de comunicación entre 

productores y frigorífi cos 

genera pérdidas y difi culta 

conocer qué características 

se valoran al comprar ha-

cienda. Propuso medir la 

calidad y compartir infor-

mación a lo largo de la cade-

na, aunque advirtió que el 

pago de premios depende 

de cada frigorífi co.

Julián Soriano, de Provi-

mi-Cargill, explicó que la 

formación de grasa intra-

muscular o marmoreo de-

pende de la genética y de la 

alimentación desde etapas 

tempranas. Destacó las ga-

nancias de peso durante la 

recría y aclaró que la grasa 

de cobertura tiene una di-

námica de crecimiento dife-

rente. Patricio Cortabarría, 

de Origen Uruguay, descri-

bió la intensifi cación de la 

ganadería uruguaya, que 

exporta alrededor del 80 % 

de su carne y utiliza cada 

vez más genética y alimen-

tación a grano. Destacó la 

fecundación in vitro para 

acelerar el mejoramiento 

genético y los protocolos sa-

nitarios de cada mercado.

Rodolfo Cantet, investi-

gador del Conicet y la UBA, 

planteó que la selección de-

be responder al destino pro-

ductivo del animal. “Lo que 

es bueno para la vaca mu-

chas veces no es bueno para 

el novillo, y lo que es bueno 

para el novillo no necesaria-

mente es bueno para la va-

ca”, señaló. La fertilidad y la 

condición corporal son 

prioridades en las madres, 

mientras los animales de 

faena requieren otras carac-

terísticas.

Gestionar el negocio

José Lizzi, consultor en sis-

temas ganaderos y agrone-

gocios, consideró que la 

apertura de mercados y la 

reducción de restricciones a 

las exportaciones ofrecen 

oportunidades importan-

tes. Pero advirtió que un 

contexto favorable no ga-

rantiza buenos resultados 

para todas las empresas.

“Estamos en un contexto 

en el que hay muchas opor-

tunidades, pero el primer 

punto es entender el con-

junto de empresas que tene-

mos y, fundamentalmente, 

saber hacia dónde quere-

mos llegar”, señaló. Para Li-

zzi, la falta de objetivos cla-

ros difi culta planifi car las 

inversiones y tomar deci-

siones.

El especialista identifi có 

el fi nanciamiento como una 

limitación histórica para 

ampliar la producción y 

sostener el crecimiento de 

las empresas. “No hay posi-

bilidad de que el negocio 

crezca si no hay fi nancia-

miento”, enfatizó.

Capturar mayor valor

Adrián Bifaretti, del Institu-

to de Promoción de la Carne 

Vacuna Argentina (IPCVA), 

sostuvo que el prestigio de 

la carne nacional ya no al-

canza para asegurar compe-

titividad. “El prestigio de la 

carne argentina como una 

de las mejores del mundo 

debe revalidarse y cons-

truirse todos los días”, afi r-

mó.

Propuso trabajar sobre la 

“geografía del valor”: iden-

tifi car los destinos que me-

jor pagan cada corte y com-

binar las exportaciones con 

el consumo interno. Tam-

bién recordó que la carne 

vacuna compite con el pollo 

y el cerdo, en un mercado 

donde el precio infl uye so-

bre las decisiones de com-

pra.

Para Bifaretti, mejorar la 

competitividad de la carne 

argentina requiere conocer 

con mayor precisión las pre-

ferencias de los consumido-

res y los atributos que valo-

ran los distintos mercados. 

En ese sentido, sostuvo que 

la promoción debe acompa-

ñar todo el recorrido comer-

cial, desde el interés inicial 

por el producto hasta la de-

cisión de compra.

El especialista consideró 

que la reputación interna-

cional de la carne argentina 

constituye una ventaja, pe-

ro advirtió que no está ga-

rantizada. Para sostenerla, 

planteó la necesidad de 

avanzar en la diferencia-

ción del producto, respal-

dar sus atributos con infor-

mación y desarrollar estra-

tegias comerciales que per-

mitan capturar mayor valor. 

“El prestigio de la carne ar-

gentina como una de las 

mejores del mundo debe 

revalidarse y construirse to-

dos los días”, afi rmó.

HEn el Congreso del Rosgan se analizó el 
escenario favorable para crecer.

El desafío de la 
carne argentina 
de aprovechar 
su oportunidad
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UCIJS

L
a producción de 

caña de azúcar en 

Salta y Jujuy atra-

viesa un escenario 

de contrastes. Aunque la 

campaña ofrece resultados 

aceptables, los precios no 

cubren los costos. En una 

entrevista en Claves del 

Campo (Radio Salta), René 

Macina, presidente de la 

Unión Cañeros Indepen-

dientes de Jujuy y Salta 

(UCIJS), advirtió sobre la si-

tuación de los productores 

que abastecen a los ingenios.

Macina resumió que “des-

de el punto de vista produc-

tivo la situación es buena, 

pero desde el comercial no 

tanto, e incluso bastante 

complicada”. Sobre el fi nal 

fue más categórico: “Los va-

lores que tenemos hoy no 

alcanzan a cubrir siquiera 

los costos de cosecha y fl ete”.

El dirigente señaló que 

Salta y Jujuy tendrían una 

producción de caña y azúcar 

semejante a la del año pasa-

do. Sin embargo, el sector 

sufrió una sequía sostenida, 

cuyos efectos se hicieron 

sentir sobre los cultivos. 

También atribuyó a la ex-

pansión cañera de Tucumán 

una mayor oferta nacional 

de azúcar y alcohol. Así, la 

preocupación no pasa solo 

por el volumen cosechado, 

sino por su precio.

Macina planteó la necesi-

dad de continuar con la re-

novación de los cañaverales 

y las mejoras productivas 

para afrontar futuras crisis. 

Son decisiones que requie-

ren recursos cuando los in-

gresos escasean y la UCIJS 

busca evitar que la crisis co-

mercial deteriore la capaci-

dad productiva.

Según el dirigente, los pro-

ductores independientes 

aportan alrededor del 30 % 

de la caña que ingresa a los 

ingenios de Salta y Jujuy. 

Parte de esa materia prima 

se transforma en azúcar para 

el consumo interno o la ex-

portación y otra se destina a 

elaborar bioetanol. El desti-

no de los excedentes reper-

cute así sobre el productor.

Excedentes y alcohol

Allí sitúa Macina la impor-

tancia de una nueva ley de 

Biocombustibles y sostuvo 

que ampliar la producción 

de bioetanol permitiría reti-

rar del mercado interno par-

te del excedente que, de otro 

modo, incrementaría la dis-

ponibilidad de azúcar y pre-

sionaría los precios a la baja.

“Hay una cantidad de ca-

ña que, si no se destina a la 

producción de alcohol o a la 

exportación, queda en el 

mercado interno y deprime 

mucho el precio”, explicó. 

Esa salida adicional podría 

mejorar las condiciones co-

merciales del cañero, no solo 

de los ingenios.

El presidente de la UCIJS 

estimó que, con las inversio-

nes existentes, pueden des-

tinarse unas 580.000 tonela-

das de caña directamente a 

producir alcohol. A su en-

tender, una legislación que 

otorgue previsibilidad per-

mitiría realizar nuevas in-

versiones durante los próxi-

mos diez años y ampliar la 

capacidad instalada.

También vinculó el desa-

rrollo del bioetanol con la 

posibilidad de sustituir im-

portaciones de combustibles 

y reducir el impacto ambien-

tal de las naftas. Mencionó, 

además, el aprovechamiento 

de la maloja para generar 

energía y diversifi car las ac-

tividades vinculadas con la 

caña.

El planteo de fondo, sin 

embargo, es económico. Ma-

cina consideró que, con los 

precios actuales, producir 

más alcohol podría ser más 

rentable que elaborar solo 

azúcar. El desafío, dijo, es 

que esa alternativa también 

mejore las cuentas del cañe-

ro independiente.

Previsibilidad                                                

e inversiones

Macina respaldó las gestio-

nes por una nueva legisla-

ción y explicó que el Centro 

Azucarero Argentino parti-

cipa de las conversaciones 

parlamentarias y mantiene 

informados a los producto-

res. Si bien la UCIJS no in-

terviene directamente en 

esas negociaciones, afi rmó 

que comparte los linea-

mientos impulsados por la 

representación industrial.

La nueva norma, sostuvo, 

debería ofrecer certezas pa-

ra planifi car inversiones 

que no dependen de una so-

la empresa, sino de nume-

rosos actores de la cadena. 

Según sus palabras, en el 

sector “se necesita mucha 

plata, pero de muchas ma-

nos”.

Respecto del corte obliga-

torio de bioetanol en las 

naftas, actualmente esta-

blecido en el 12 %, el pro-

yecto de ley propone elevar-

lo al 15 % con una participa-

ción del 6 % para la caña de 

azúcar y otro 6 % para el 

maíz, y los 3 puntos adicio-

nales quedarían abiertos a 

la competencia entre los 

productores, sin una asig-

nación predeterminada por 

materia prima. El dirigente 

consideró que, inicialmen-

te, ese incremento podría 

ser abastecido por la indus-

tria maicera, mientras el 

sector cañero realiza las in-

versiones necesarias para 

ampliar su capacidad de 

producción.

Macina indicó que las di-

ferencias entre los sectores 

del bioetanol de maíz y de 

caña se han reducido. En 

cambio, atribuyó las demo-

ras en el avance legislativo a 

las discusiones vinculadas 

con el biodiésel. Expresó su 

expectativa de que esas di-

ferencias puedan resolverse 

antes de que termine el pe-

ríodo parlamentario, aun-

que evitó dar por segura la 

sanción.

Para el titular de la UCIJS, 

la previsibilidad también 

está ligada al empleo. “Al 

norte le vendrían muy bien 

todas estas inversiones, que 

además generan trabajo”, 

sostuvo. 

En una actividad que in-

volucra producción, cose-

cha, transporte e industria-

lización, recuperar precios 

que permitan cubrir los cos-

tos es, según su diagnóstico, 

una condición para soste-

ner a los cañeros indepen-

dientes.

HAdvierten que los ingresos no cubren 
los costos de producción.

Los bajos 
precios golpean 
a los cañeros 
independientes 
de Jujuy y Salta

La zafra azucarera 2026 

comenzó a transitar su etapa 

fi nal en el NOA, con el cierre 

de los primeros ingenios. 

Según informó el 10 de no-

viembre el Instituto de Pro-

moción del Azúcar y Alco-

hol de Tucumán (IPAAT), 

Jujuy encabezó la fi naliza-

ción de la molienda, mien-

tras que Tucumán registró 

su primer establecimiento 

con tareas concluidas.

El ingenio Ledesma fue el 

primero de la región en ter-

minar la molienda, el 7 de 

noviembre, después de 165 

días de actividad. Ese cierre 

no implicó la paralización 

de toda la planta: conti-

nuaron las tareas de pro-

ducción de alcohol y refi -

nación de azúcar.

El 9 de noviembre, Río 

Grande también dio por 

concluida la molienda, luego 

de 134 días de trabajo. El es-

tablecimiento informó que 

mantendría en funciona-

miento las operaciones des-

tinadas a elaborar alcohol.

En La Esperanza, sus re-

presentantes comunicaron 

al IPAAT que estaban pró-

ximos a completar la mo-

lienda, luego de 163 días de 

actividad. El organismo in-

cluyó ese anuncio entre los 

cierres de la campaña juje-

ña, aunque no informó una 

fecha defi nitiva de fi nali-

zación para el ingenio.

En Tucumán, Ñuñorco fue 

el primer ingenio en concluir 

la zafra. Terminó sus tareas 

de molienda el 10 de no-

viembre, fecha de publica-

ción del informe. Los resul-

tados fi nales de cada esta-

blecimiento se conocerán 

cuando las empresas com-

pleten sus procesos de cierre 

y liquidación de fábrica.

Hasta esa fecha, la mo-

lienda acumulada en las 

principales provincias pro-

ductoras alcanzaba 

24.578.210 toneladas de ca-

ña bruta. La elaboración 

nacional sumaba 1.786.261 

toneladas de azúcar físico, 

de acuerdo con el releva-

miento del IPAAT.

En la actividad sucroal-

coholera, el organismo in-

formó una producción de 

464.687.744 litros de alcohol 

hidratado y 306.457.752 litros 

de alcohol anhidro (bioeta-

nol), destinado principal-

mente a la mezcla obligatoria 

con combustibles. Son cifras 

de avance de campaña al 10 

de noviembre, no resultados 

defi nitivos de la zafra 2026.

H Ledesma fue el 
primero ingenio 
en fi nalizar la 
molienda.

Comenzó el cierre de la zafra

Industria sucroalcoholera
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Plagas

“
El primer mensaje 

que yo paso es que es 

posible convivir con la 

plaga”, afi rmó Henri-

que Duarte Matheus, inge-

niero agrónomo de GDM 

Seeds Brasil, resumiendo 

una experiencia que el norte 

argentino observa con es-

pecial interés: cómo soste-

ner la producción de maíz en 

regiones donde la chicha-

rrita (Dalbulus maidis) dejó 

de ser una amenaza ocasio-

nal y pasó a condicionar las 

decisiones de manejo.

Duarte Matheus participó 

en Salta del Encuentro de 

Productores 2026, organi-

zado por Supra Semillas y 

MD Agro el 2 de noviembre, 

bajo la consigna “Spiro-

plasma: ¿Estamos prepara-

dos para lo que viene?”. Allí 

compartió las lecciones 

acumuladas en Brasil, don-

de, según explicó, la chi-

charrita pasó de plaga se-

cundaria a primaria en 2015. 

El salto que buena parte de 

la Argentina sufrió en 2024 

había ocurrido allí casi una 

década antes.

El especialista, en un es-

merado portuñol, señaló que 

la superfi cie maicera de 

Brasil siguió creciendo, pero 

esa continuidad exigió cam-

bios por parte de producto-

res, empresas e investigado-

res quienes debieron sumar 

herramientas y adaptar las 

estrategias a cada región.

En Brasil se utilizan mapas 

de presión de la plaga que 

permiten reconocer las zonas 

más comprometidas. Como 

la situación cambia entre 

campañas y regiones, una 

estrategia efi caz en un lugar 

no ofrece el mismo resultado 

en otro; por eso, el segui-

miento de las poblaciones es 

una tarea continua durante el 

cultivo.

Manejo integrado

Una de las prioridades es in-

terrumpir el puente verde, ya 

que el maíz guacho puede 

mantener poblaciones de 

chicharrita entre cultivos y 

favorecer su persistencia. Su 

control, sostuvo Duarte Ma-

theus, debe integrarse con 

otras decisiones para reducir 

la presión que encontrará el 

maíz al implantarse.

La selección de híbridos 

con tolerancia es otro com-

ponente decisivo. Sin em-

bargo, el especialista fue 

claro acerca de sus límites: 

“La genética tal vez sea lo 

principal, pero no va a hacer 

el servicio sola”. Su función 

debe acompañarse con 

prácticas que ayuden a 

proteger el potencial del 

material elegido.

Entre las prácticas men-

cionó la adecuación de la fe-

cha de siembra, el trata-

miento de semillas, el moni-

toreo y, cuando sea necesario, 

el control químico o biológi-

co. La fi nalidad no es acu-

mular intervenciones, sino 

mantener bajas las pobla-

ciones del insecto, sobre todo 

las que pueden transmitir los 

patógenos del complejo del 

achaparramiento.

Los productos biológicos 

ganan espacio en Brasil co-

mo complemento de los in-

secticidas químicos, aunque 

su uso depende de las con-

diciones y la presión sani-

taria de cada zona.

La experiencia brasileña 

también modifi có la fre-

cuencia de los controles. 

Antes de que la chicharrita se 

volviera una plaga principal, 

los productores ya realizaban 

aplicaciones contra chinches 

y pulgones. Algunas de esas 

intervenciones contribuían a 

controlar la chicharrita du-

rante los primeros estadios 

del maíz, pero el insecto se-

guía presente cuando los 

otros dejaban de justifi car 

tratamientos.

Por eso, el monitoreo de-

bió extenderse más allá de los 

estadios V4 o V5. Duarte 

Matheus mencionó que, bajo 

presiones extremas, podrían 

requerirse dos, tres o cuatro 

aplicaciones dirigidas a la 

chicharrita. No lo planteó 

como una receta trasladable 

al NOA: la necesidad de in-

tervenir depende de la pre-

sión de la plaga y del manejo 

de cada lote.

También el cogollero

La conversación abordó otro 

problema que vuelve a ganar 

protagonismo: el gusano 

cogollero del maíz (Spo-

doptera frugiperda). Según 

Duarte Matheus, Brasil 

atraviesa difi cultades simi-

lares a las que se observan en 

la Argentina por el aumento 

de la resistencia y la pérdida 

de efi cacia de algunas he-

rramientas de control.

Aun así, consideró que la 

tecnología Viptera 3 con-

serva valor para proteger los 

rendimientos bajo presión 

de orugas. Su mensaje no 

fue que la biotecnología re-

suelva por sí sola el proble-

ma, sino que debe comple-

mentarse con agronomía y 

decisiones oportunas.

El especialista planteó que 

los programas de manejo 

deberán considerar simul-

táneamente al cogollero y a la 

chicharrita. Incluso señaló 

una relación entre ambas 

problemáticas: la efi cacia 

que durante años tuvo la 

biotecnología contra orugas 

redujo algunas intervencio-

nes con insecticidas y eso, a 

su entender, formó parte del 

contexto en el que avanzó la 

chicharrita en Brasil.

Duarte Matheus señaló 

que podrían llegar nuevas 

biotecnologías al campo al-

rededor de 2029, aunque lo 

expuso como una expecta-

tiva. Mientras tanto, propu-

so aprovechar mejor las he-

rramientas disponibles y 

fortalecer el trabajo con-

junto entre productores, 

técnicos e investigadores.

Genética y adaptación

Ante la disyuntiva de elegir 

entre híbridos tropicales, 

asociados con una mayor 

tolerancia sanitaria, y tem-

plados, buscados por su po-

tencial de rendimiento, 

Duarte Matheus evitó las 

respuestas categóricas: “No 

hay un híbrido perfecto”. El 

mejoramiento apunta a 

ofrecer materiales de dis-

tintos ciclos, estabilidad y 

potencial productivo, 

adaptados a cada ambiente; 

por lo que la elección no 

puede depender de una sola 

característica.

Leonardo Galli, gerente 

regional de ventas de Supra 

Semillas, agregó que GDM 

integra germoplasma de Ar-

gentina, Brasil y EE. UU. para 

buscar híbridos con sanidad, 

tolerancia al estrés térmico e 

hídrico y estabilidad para el 

NOA y el NEA.

La conclusión de Duarte 

Matheus volvió al planteo 

inicial: convivir con la chi-

charrita es posible, pero exige 

decisiones coordinadas. La 

genética es una herramienta 

fundamental; su efi cacia 

dependerá también de evitar 

el puente verde, observar los 

lotes y actuar según la pre-

sión real de las plagas.

Autor: Belisario Saravia 

Olmos, El Tribuno Campo, 

editor.

H Un especialista brasilero analizó las estrategias de manejo de la plaga que permitieron sostener la 
producción de maíz en Brasil.

La experiencia brasileña para 
convivir con la chicharrita del maíz

Doble propósito

La posibilidad de uti-

lizar un mismo híbrido 

para grano o silaje es uno 

de los aspectos que des-

tacó Duarte Matheus al 

describir la selección 

genética de Supra.

Mencionó al S 7510 

VIP3, un híbrido 100 % 

tropical que, explicó, está 

entre los más vendidos 

para silaje en Brasil y que 

también se utiliza para 

grano. En Argentina, 

afi rmó, mostró un buen 

comportamiento incluso 

en las campañas de mayor 

presión de la chicharrita.

La referencia ilustra el 

criterio con el que se 

construye una oferta de 

híbridos: no buscar un 

material que sobresalga 

en todas las condiciones, 

sino disponer de alter-

nativas adaptadas a di-

ferentes ambientes, fe-

chas de siembra y desti-

nos de producción.

Duarte Matheus insis-

tió en que no existe un 

híbrido perfecto. Por eso, 

además del potencial de 

rendimiento, aconsejó 

evaluar su estabilidad y 

adaptación al planteo 

productivo. En zonas 

donde la chicharrita es un 

riesgo, también es im-

portante su comporta-

miento sanitario.

El especialista no 

presentó comparaciones 

de rendimiento ni re-

sultados de ensayos del S 

7510 VIP3. Su referencia 

fue cualitativa y vincu-

lada con la experiencia 

de uso en ambos países. 

Para el productor, esa 

distinción es importan-

te: un buen desempeño 

observado no reemplaza 

la evaluación del híbrido 

en las condiciones es-

pecífi cas de cada lote.
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L
a expansión de los 

drones agrícolas 

plantea nuevas 

exigencias para 

controlar la calidad de las 

aplicaciones. Según estima-

ciones citadas por INTA In-

forma, en la Argentina ope-

ran alrededor de 2.000 

equipos y se superaron los 2 

millones de hectáreas trata-

das por año. Su creciente 

uso exige verifi car que las 

dosis previstas lleguen al lo-

te de manera uniforme.

Para facilitar esos contro-

les, técnicos del INTA Hila-

rio Ascasubi, en Buenos Ai-

res, desarrollaron Criollo 

Drones, una aplicación mó-

vil destinada a regular los 

equipos, evaluar su funcio-

namiento y registrar las la-

bores. La herramienta pue-

de emplearse en pulveriza-

ciones y en distribución de 

sólidos, como semillas y 

fertilizantes.

Juan Pablo D’Amico, téc-

nico del área de Maquinaria 

Agrícola e Ingeniería Rural 

de esa unidad y uno de los 

creadores, explicó que el 

desarrollo considera al dron 

como una máquina de apli-

cación. Su propósito es ayu-

dar al operario a comprobar 

el desempeño del equipo, 

además de establecer los 

parámetros necesarios para 

realizar el trabajo.

Control de dosis

El procedimiento comienza 

con el ingreso de los pará-

metros de vuelo y la dosis 

que se busca distribuir. Con 

esa información, la aplica-

ción permite comprobar si 

la tasa de descarga del dron 

es compatible con el volu-

men previsto para la labor. 

Es una verifi cación estática, 

anterior a la evaluación de 

lo que ocurre durante la pa-

sada sobre el cultivo.

El paso siguiente consiste 

en determinar la dosis efec-

tiva y observar la uniformi-

dad de distribución. Ambos 

controles son necesarios 

porque una descarga ade-

cuada, por sí sola, no asegu-

ra que todas las franjas del 

terreno reciban cantidades 

similares de producto.

Una de las herramientas 

principales es la prueba de 

la transecta. “La aplicación 

cuenta con herramientas de 

registro y cálculo que per-

miten efectuar la prueba de 

uniformidad de distribu-

ción”, señaló D’Amico. Para 

esa evaluación se colocan 

placas colectoras que per-

miten registrar los impactos 

producidos por la pulveri-

zación en distintos puntos 

del recorrido.

Con los datos obtenidos, 

el programa representa el 

perfi l de distribución y cal-

cula la uniformidad que se 

alcanzaría al considerar di-

ferentes anchos de faja. Esa 

simulación brinda informa-

ción para elegir el ancho de 

trabajo y reconocer posibles 

diferencias entre sectores 

tratados.

De acuerdo con el INTA, 

una regulación incorrecta 

puede dejar superfi cies con 

cantidades insufi cientes de 

producto o provocar super-

posiciones que eleven la do-

sis en determinadas zonas. 

Por eso, la posibilidad de 

medir y registrar la distri-

bución constituye una ayu-

da para ajustar las condicio-

nes de operación y docu-

mentar la calidad de la ta-

rea.

Preparación de mezclas

Criollo Drones también in-

corpora funciones para cal-

cular los insumos que re-

quiere una aplicación. Una 

vez establecidos los pará-

metros de trabajo y verifi ca-

das la dosis y la uniformi-

dad, el usuario puede ingre-

sar la receta agronómica y 

obtener las cantidades ne-

cesarias para el tratamien-

to.

El cálculo comprende 

tanto el total de productos 

que demanda la superfi cie 

del lote como las cantidades 

correspondientes a cada 

preparación de caldo. Este 

último dato resulta útil para 

mantener la dosis indicada 

cuando el trabajo exige rea-

lizar varias cargas durante 

una misma labor.

Otra función permite pre-

parar una muestra a escala 

de la mezcla que se utilizará 

en el equipo. Mediante esa 

prueba, el operario puede 

observar la compatibilidad 

entre sus componentes y 

comprobar si mantienen la 

estabilidad necesaria antes 

de efectuar la pulveriza-

ción. La prueba comple-

menta la receta agronómi-

ca.

Registro de la labor

La aplicación dispone, ade-

más, de un apartado para 

incorporar los datos meteo-

rológicos registrados en el 

lugar y momento de la ta-

rea. Así, la información am-

biental puede conservarse 

junto con los parámetros 

operativos, los cálculos de 

insumos y los resultados de 

los controles de distribu-

ción.

Este registro reúne aspec-

tos que suelen evaluarse 

por separado. El INTA des-

taca la necesidad de contro-

lar las condiciones de traba-

jo cuando se aplican insu-

mos mediante aeronaves.

Según INTA Informa, 

Criollo Drones reúne las 

operaciones necesarias pa-

ra defi nir parámetros de 

vuelo, verifi car dosis, eva-

luar la uniformidad, prepa-

rar mezclas y registrar el 

ambiente de aplicación. Su 

aporte está orientado a que 

la adopción de drones vaya 

acompañada de controles 

sobre el trabajo efectiva-

mente realizado. 

Estas verifi caciones per-

miten evaluar las prestacio-

nes del dron como equipo 

agrícola, más allá de su ca-

pacidad de vuelo.

HDesarrollada por técnicos del INTA, permite verifi car dosis, evaluar la 
uniformidad de distribución y calcular insumos para las aplicaciones agrícolas.

Una aplicación del INTA 
para mejorar las labores 

Drones

La Asociación Civil Cam-

poLimpio alcanzó los 102 

Centros de Almacena-

miento Transitorio (CAT) 

para envases vacíos de fi to-

sanitarios, distribuidos en 

22 provincias. La red per-

mite recibir, clasifi car y de-

rivar esos materiales a cir-

cuitos autorizados de reci-

claje o disposición fi nal.

Desde que comenzó a 

operar, en 2019, el sistema 

pasó de siete centros a 102 

construidos. De ellos, 99 

están operativos y tres es-

peran completar los trámi-

tes de habilitación.

Hasta septiembre de 

2026, CampoLimpio recu-

peró casi 5 millones de ki-

los de envases, un 11 % más 

que en igual período de 

2025. El 83 % de ese volu-

men ingresó a través de los 

CAT.

Buenos Aires reúne 31 

centros; la región Centro, 

24; el NOA, 15; el Litoral, 

14; el NEA, 10; Cuyo, seis; y 

la Patagonia, dos. La in-

fraestructura se comple-

menta con jornadas de re-

cepción itinerantes y pun-

tos de devolución en pre-

dios de distribuidores.

“Esta red de 100 CAT es 

el resultado de un desplie-

gue paulatino, sostenido 

por la inversión y el com-

promiso de la industria a 

través de CampoLimpio”, 

explicó Juan Manuel Medi-

na, gerente de Institucio-

nales y Comunicación de 

la organización. Señaló 

que la ubicación y canti-

dad de centros se planifi -

can con las autoridades 

competentes según las ne-

cesidades de cada territo-

rio.

El lavado previo a la de-

volución es un requisito 

central para el reciclaje. 

Durante 2026, cerca de un 

millón de kilos de envases 

sin lavar, equivalentes al 

20 % del total recuperado, 

debieron destinarse a dis-

posición fi nal por no reu-

nir las condiciones para ser 

reciclados.

En cambio, los envases 

correctamente lavados 

pueden utilizarse en más 

de 20 aplicaciones autori-

zadas. Del material recibi-

do por los recicladores este 

año, el 35 % se transformó 

en nuevos bidones y 44 % 

se destinó a fabricar caños 

tritubo para fi bra óptica.

Entre las experiencias 

locales se destaca el CAT 

de Carmen de Areco, ope-

rado por Eco Pioneras, una 

cooperativa de trabajo fun-

dada por mujeres en 2020, 

dedicada a recuperar ma-

teriales reciclables y a pro-

mover la economía circu-

lar y la educación ambien-

tal.

“Superar los 100 CAT no 

cierra una etapa, sino que 

abre nuevos desafíos. El 

próximo paso es consoli-

dar el despliegue territorial 

y lograr que cada vez más 

envases ingresen al siste-

ma formal, con mejores 

prácticas de lavado, mayor 

trazabilidad y más oportu-

nidades de reciclaje”, con-

cluyó Medina.

HHasta septiembre 
recuperó casi                        
5 millones                                
de kilos.

Ya son más de 
100 los centros 
de recepción de 
envases vacíos 

CampoLimpio 
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De perros y otros temas Biotecnología

Según informó Agro-Bio, 

investigadores del John In-

nes Centre, del Reino Unido, 

desarrollaron una prueba 

molecular que detecta en 30 

a 60 minutos el hongo res-

ponsable del brusone del 

trigo, enfermedad capaz de 

provocar graves pérdidas 

productivas.

El análisis no requiere los 

equipos complejos utilizados 

en las pruebas convencio-

nales de PCR. Esto facilitaría 

su utilización en laboratorios 

de pocos recursos.

El brusone es causado por 

Magnaporthe oryzae, pato-

tipo Triticum. Puede pro-

ducir lesiones en hojas, es-

pigas blanquecinas y granos 

mal desarrollados. En ata-

ques severos, las pérdidas 

pueden alcanzar entre el 50 

% y el 100 % de la cosecha.

Su identifi cación pre-

senta difi cultades porque 

algunos síntomas se ase-

mejan a los de la fusariosis 

de la espiga. La observación 

visual no siempre permite 

determinar qué patógeno 

afecta al cultivo.

Cambio de color

La prueba utiliza la técnica 

LAMP, sigla inglesa de am-

plifi cación isotérmica me-

diada por bucle. Permite 

identifi car pequeñas canti-

dades de material genético 

característico del hongo en 

una muestra sospechosa.

Cuando detecta el pató-

geno, la solución cambia de 

rosado a amarillo. El resul-

tado se obtiene entre 30 y 60 

minutos, mediante una re-

acción a temperatura cons-

tante, sin necesidad de un 

termociclador de PCR.

El ensayo utiliza un dis-

positivo sencillo de calen-

tamiento. Esto reduce las 

exigencias de equipamiento 

y facilita el trabajo de los 

laboratorios próximos a las 

zonas agrícolas.

Aunque la señal identifi ca 

rápidamente una muestra 

sospechosa, los resultados 

positivos pueden requerir 

análisis adicionales para 

confi rmar el diagnóstico y 

caracterizar la infección.

Prevención en África

La tecnología se está trans-

fi riendo a Tanzania, donde 

el brusone no ha sido con-

fi rmado. Su presencia en la 

vecina Zambia impulsó ac-

ciones de vigilancia ante su 

posible ingreso.

Investigadores británicos 

capacitaron a 21 represen-

tantes de cinco institucio-

nes tanzanas. La actividad 

se realizó en el Instituto de 

Investigación Agrícola de 

Tanzania (TARI), que recibió 

insumos para analizar 

muestras.

El equipo científi co busca 

desarrollar ensayos que no 

requieran calentamiento ni 

conservación refrigerada de 

reactivos, para facilitar su 

uso en áreas rurales.

La detección temprana 

no reemplaza las medidas 

de manejo sanitario, pero 

permite responder con ra-

pidez frente a posibles focos 

y reducir el riesgo de pro-

pagación del hongo.

Desarrollan una 
prueba rápida para 
detectar el brusone 
del trigo
HEl método 
identifi ca el hongo 
en menos de una 
hora.

L
a otitis media y 

la interna son 

procesos infl a-

matorios del oído 

medio e interno. Pueden 

aparecer por separado, pero 

a menudo están relaciona-

das, y pueden comprometer 

la audición, el equilibrio y 

nervios de la cara.

El oído medio comprende 

la membrana y la cavidad 

timpánica llena de aire, la 

trompa de Eustaquio y tres 

huesecillos auditivos: mar-

tillo, yunque y estribo. 

También transcurren fi bras 

nerviosas relacionadas con 

los signos clínicos.

En el oído interno se en-

cuentran la cóclea, vincu-

lada con la audición, y el 

vestíbulo y los canales se-

micirculares, responsables 

del equilibrio. Están aloja-

das en un laberinto óseo.

La otitis media puede 

pasar inadvertida porque 

sus signos son discretos o 

quedan enmascarados por 

una otitis externa. En 

cambio, la otitis interna 

suele manifestarse me-

diante trastornos del equi-

librio, aunque deben des-

cartarse otras causas.

Entre sus causas fi guran 

las infecciones que avanzan 

desde el conducto externo a 

través de un tímpano le-

sionado. También pueden 

propagarse desde la faringe 

por la trompa de Eustaquio. 

En los gatos deben consi-

derarse pólipos infl ama-

torios, tumores, trauma-

tismos y cuerpos extraños.

Los pólipos pueden obs-

truir el oído medio y favore-

cer la acumulación de se-

creciones. La infl amación 

puede persistir tras tratar el 

conducto externo. La otitis 

interna suele desarrollarse 

por extensión de una enfer-

medad del oído medio.

La otitis media puede 

provocar sacudidas de ca-

beza, rascado de la oreja, 

dolor, molestias al abrir la 

boca y disminución de la 

audición. A veces se observa 

inclinación de la cabeza re-

lacionada con el dolor, sin 

un trastorno vestibular.

Si se compromete el 

nervio facial puede haber 

caída del labio o de la oreja, 

difi cultad para parpadear y 

asimetría de la cara. La 

afectación de fi bras sim-

páticas causa el síndrome 

de Horner: pupila contraí-

da, párpado caído, hundi-

miento del ojo y protrusión 

del tercer párpado.

En la otitis interna pre-

dominan la inclinación de la 

cabeza hacia el lado afecta-

do, la marcha inestable y los 

movimientos involuntarios 

de los ojos, llamados nis-

tagmo. Si afecta ambos oí-

dos, la incoordinación pue-

de generalizarse.

La alteración vestibular 

también puede ocasionar 

náuseas y vómitos. La pér-

dida repentina del equili-

brio exige evaluación vete-

rinaria.

Diagnóstico

El diagnóstico se basa en la 

historia clínica, el examen 

del oído y la evaluación 

neurológica. La otoscopia 

permite observar el con-

ducto auditivo externo y, 

cuando es posible, el estado 

de la membrana timpánica.

Un tímpano abombado, 

opaco, alterado de color o 

roto puede indicar enfer-

medad del oído medio. Sin 

embargo, un tímpano in-

tacto no la descarta. En al-

gunos pacientes se requiere 

sedación o anestesia para 

una exploración completa.

Las radiografías de las 

ampollas timpánicas pue-

den mostrar líquido o alte-

raciones óseas, aunque no 

siempre detectan la enfer-

medad. La tomografía 

computada y la resonancia 

magnética ofrecen imáge-

nes más detalladas del oído 

y los tejidos vecinos.

La citología y el cultivo 

con antibiograma permiten 

orientar el tratamiento de 

las infecciones. Cuando es 

necesario obtener material 

del oído medio puede re-

currirse a una miringoto-

mía, procedimiento reser-

vado al veterinario.

Tratamiento

El tratamiento depende de 

la causa y la gravedad. En 

las infecciones bacterianas 

se indican antibióticos sis-

témicos durante varias se-

manas, según la evolución 

y, de ser posible, los resul-

tados del cultivo y antibio-

grama.

También deben tratarse 

las otitis externas asociadas 

y controlarse el dolor. Antes 

de aplicar gotas o efectuar 

lavados es indispensable 

conocer el estado del tím-

pano, porque ciertos pro-

ductos pueden ser tóxicos 

para la audición y el equi-

librio.

Los pólipos pueden re-

querir cirugía. Si una in-

fección persiste o reapare-

ce, a veces es necesario 

drenar el oído medio. En los 

gatos con trastornos vesti-

bulares intensos deben 

prevenirse las caídas y la 

deshidratación.

Pronóstico

El pronóstico depende de la 

causa, la rapidez del diag-

nóstico y el daño existente. 

Muchas infecciones res-

ponden al tratamiento, pero 

algunos pacientes conser-

van disminución auditiva, 

inclinación de la cabeza o 

alteraciones nerviosas.

Los pólipos suelen tener 

buen pronóstico tras su 

extracción, aunque pueden 

reaparecer. En los trauma-

tismos, la evolución de-

pende de la lesión; las ne-

oplasias suelen tener un 

pronóstico más reservado. 

La recuperación neuroló-

gica puede tardar entre dos 

y seis semanas y no siempre 

es completa.

El control veterinario 

permite comprobar que la 

enfermedad haya cedido y 

prevenir recaídas. La de-

saparición de los síntomas 

no asegura la curación y no 

debe suspenderse el trata-

miento sin supervisión.

Diagnóstico y tratamiento de la 
otitis media e interna en el gato
HEstas infl amaciones pueden afectar la audición y el equilibrio, además de 
provocar alteraciones neurológicas.

@wchihan

wchihanface
Por: Walter Octavio Chihán
Médico veterinario
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E
l Instituto de 

Promoción de la 

Carne Vacuna 

Argentina (IPC-

VA) cerró su participación 

en la China International 

Import Expo (CIIE), reali-

zada en Shanghái, junto con 

14 empresas exportadoras. 

La feria dejó un balance de 

cautela comercial, pero 

también señales de nuevas 

oportunidades para la carne 

argentina, especialmente la 

proveniente de animales 

terminados a grano.

China conserva un lugar 

decisivo en el comercio ex-

terior de carne vacuna: 

concentra el 60 % del volu-

men y el 40 % del valor ex-

portado por la Argentina, 

según precisó Georges 

Breitschmitt, presidente 

del IPCVA. El dirigente 

destacó que ese destino 

permite colocar cortes y 

categorías que comple-

mentan las ventas a otros 

mercados, mejorando el 

aprovechamiento comer-

cial de la res.

Breitschmitt la defi nió 

como “una feria que con-

fi rma la importancia de 

este mercado”. También 

observó que crecen las 

consultas por carne de 

animales terminados a 

grano, una demanda que 

refl eja cambios en los há-

bitos y las exigencias de los 

compradores chinos.

Un mercado cauteloso

La incertidumbre respecto 

de la oferta de Brasil condi-

cionó las negociaciones en la 

exposición. La actitud ex-

pectante de los compradores 

estuvo vinculada a las dudas 

sobre los volúmenes y pre-

cios brasileños, según coin-

cidieron representantes de 

los frigorífi cos argentinos.

Juan Manuel Beltrán, de 

Bustos y Beltrán, señaló 

que, pese a esa cautela, 

existen oportunidades para 

desarrollar productos de 

animales terminados a 

grano. Su empresa partici-

pó por primera vez en la 

feria como planta habilita-

da y destacó la necesidad de 

avanzar en calidad, pro-

ducción y etiquetado para 

responder a la demanda.

Tomás Coelho, de Frim-

sa, consideró que la Ar-

gentina ya está consolidada 

como proveedor estratégico 

de China. No obstante, 

distinguió entre segmen-

tos: mientras la carne de 

vaca sufre mayor presión 

sobre sus precios, los cortes 

de novillo y de animales 

terminados en feedlot 

muestran más estabilidad.

Pedro Erbin, de Gorina, 

coincidió en que las ex-

pectativas de corto plazo no 

alteran el potencial del 

mercado. “China seguirá 

siendo un mercado de muy 

buen valor para algunos 

cortes”, afi rmó y agregó que 

también aparecen posibi-

lidades comerciales en Fi-

lipinas, Vietnam y Singa-

pur, sobre todo para pro-

ductos de mayor calidad.

Entre las referencias ne-

gociadas durante la CIIE, 

bajo la modalidad de costo y 

fl ete, fi guraron los 23 cortes 

de vaca a US$ 6.800; pecho 

de grano, siete cortes, a US$ 

7.600; garrón y brazuelo a 

US$ 8.000, y delantero ro-

bado a US$ 5.800. Son valo-

res informados durante la 

feria y no precios promedio 

de todas las exportaciones.

Promoción en redes

Además de las reuniones 

comerciales, el IPCVA im-

pulsó acciones para reforzar 

la presencia de Argentine 

Beef entre los consumido-

res. El pabellón argentino 

recibió a 12 creadores de 

contenido que reúnen más 

de 10,5 millones de segui-

dores en Douyin, RED y 

Weibo, plataformas de am-

plia utilización en China.

También visitaron el es-

pacio representantes de 11 

medios y plataformas digi-

tales, entre ellos Shanghai 

Media Group, Tencent Vi-

deo y Bilibili. La estrategia 

buscó ampliar el alcance de 

la promoción más allá de 

los compradores tradicio-

nales y llegar a públicos 

interesados en productos 

de mayor valor agregado.

Con una oferta que com-

bina carne de vaca, novillo y 

animales alimentados a 

grano, la Argentina busca 

sostener su participación en 

un mercado decisivo y ganar 

lugar en segmentos que re-

conocen diferencias de ca-

lidad. Para los exportadores, 

diversifi car los productos y 

sus destinos sigue siendo 

una estrategia fundamental 

para el sector.

IPCVA

HEl gigante asiático mantiene su peso                                 
y crece el interés por la carne a grano.

China sigue 
siendo un mercado 
clave para la carne 
argentina

Cotizaciones

En la CIIE el garrón y 
brazuelo alcanzaron 
una referencia de US$ 
8.000, frente a los US$ 
6.800 de los 23 cortes 
de vaca. Los valores se 
negociaron bajo la 
modalidad de costo y 
fl ete (CFR).

h16 de noviembre. 

Agro Capital Day. Torre Ma-

cro, CABA. Organiza: Itatí 

Agroinversiones, en el marco 

de Argentina Capital Week.  

www.ahkargentina.com.ar.

h17 al 19 de noviembre. 

Argentina Alimenta 2026. La 

Rural, Predio Ferial de Bue-

nos Aires, CABA. Organizan: 

La Rural, COPAL, PromAr-

gentina y Fira Barcelona. 

h18 de noviembre. 

Congreso COPAL – Argentina 

Food Summit. Pabellón Azul 

de La Rural, Predio Ferial de 

Buenos Aires, CABA. Organi-

za: Coordinadora de las In-

dustrias de Productos Ali-

menticios (COPAL). argenti-

naalimenta.com.

h18 de noviembre. 

Jornada Anual de Cría y Re-

cría Vacuna. “Más allá de la 

cría: integración y regenera-

ción en sistemas pastoriles”. 

Modalidad virtual. Organi-

zan: INTA Balcarce, Facultad 

de Ciencias Agrarias de la 

UNMdP e IPADS (INTA-CO-

NICET). visionrural.ar.

h18 de noviembre.

Taller de Introducción a 

QGIS y Análisis Geoespacial. 

INTA Olavarría, Buenos Ai-

res. Organiza: INTA Balcarce, 

en el marco del GIS Day 2026. 

visionrural.ar.

h19 de noviembre. 

Seminario Internacional: 

Aportes de las Ciencias Socia-

les para Repensar al Sistema 

Alimentario. EEA INTA Bal-

carce, Buenos Aires. Organi-

zan: INTA Balcarce e IPADS 

(INTA-CONICET).

h20 y 21 de noviembre.

2° Congreso Provincial de 

Agroecología Buenos Aires 

2026. Universidad Nacional 

del Noroeste de la Provincia 

de Buenos Aires, Junín. Or-

ganiza: Ministerio de Desa-

rrollo Agrario de la Provincia 

de Buenos Aires. 

h23 al 28 de noviembre. 

XII Congreso Latinoamerica-

no de Sociología Rural. Cen-

tro Cultural de la Coopera-

ción Floreal Gorini, CABA. 

Organiza: Asociación Lati-

noamericana de Sociología 

Rural (ALASRU).

h24 de noviembre. 

Drones en el Agro: Tecnolo-

gía e Innovación para el Cam-

po. EEA INTA Alto Valle, 

Allen, Río Negro. Convoca: 

Agencia de Desarrollo Eco-

nómico de Río Negro, con 

participación del INTA y la 

Universidad Nacional del 

Comahue. Informes: adern.

gob.ar.


